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,Csillagtalan éjszak, siriin gomolygd felh6k takarjak a holdat.
A fold meghajol a sététség sulya alatt, a homaly kemény
nyomasa ujjaalkotja, s uj idomokba 6nti a tajat;...uj utakat vet
szerteszét, tévutakat, melyek kivezetnek a vilagbdl,...de ha
atkeltél rajtuk, tébbé sohasem talaltad meg a visszafelé vezeto
utat”..

(Bocsanat, csak az éjszaka, a sétét, a tudatlansdg
veszélyeire akartam ké6ltSibben felhivni kedves
olvasoém figyelmét..)

A téma nagy, a téma bé. Mirbl olvashatunk és milyen
témakban ohajt segitséget nyujtani e kis kényv?

Mi az a bizonyos 6t szempont, pont, melyet figyelembe kell(ene) vennie
minden - e palyara készilo - bator embernek?

. (Bonusz): Tobb szemponta bevezeto
. Hitelt kérnek? Miért segitsek?

. Miért jo a hitelkéronek?

. Miért jo a Banknak?

. Miért jo nekem, a Kozvetitonek?

. Neki vagjunk, ne vagjunk?!

u A WDNREREO

Miért jo, ha hitelkozvetitonek késziilok?

El6szor is, tisztazzuk: Miért vagyok/leszek
hitelkozvetito/bréker/pénziigyi tanacsado6?

-?
-Mert X is az és jol megy neki...
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-Mert valaha tanultam valami szamvitelszerlséget és majd azt
felhasznalhatom...

- Mert megszlint a pedagdgusi allasom és a nyugdijbiztos statuszom?
- Mert nincs mas gyorsan elérheté munka

- Kényszervallalkozdoként fanyalodom e munkara?

vagy

- tanultam

- késziltem ra

- ezt hivatasnak érzem

- embereken segitek

- nagy projektek létrehozasaban vallalhatok részt
- kivalo karrierlehetdség

Miért emlitettem az els6 bekezdésben a ,bator” sz6t? Bizony, aki mar a
palyan van, itt elmosolyodik és fejét szeliden lehajtva, elfogaddan bdlint...

O mar tud valamit. Tudja, hogy nem csak kitesszilk a cégtablat, hogy matol
itt ,Hiteliroda” nyilt, aztan varjuk a rank éhes lgyfeleket...

Mert mi is a hitelk6zvetités?

Keresett tanacsadas, szakértelem. Magas piaci igény van ra!

Kivald munka. Becslletes kenyér. Segithetsz, részt vehetsz
értékteremtésben. Segitesz pénziligyi problémakat felismerni és megoldani,
mint tanacsadd, segitesz életcélokat elérni, megvaldsitani.

"Hogyan?"

Hat, hazat épitok, céges terveikhez finanszirozast keresok, fiatal hazasok,
bajba jutott pénzt keresdk segitdjeként!
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De mit csinal egy, vagy ,a” hitel/pénziigyi
tanacsado?

Javaslatot tesz, segit, intéz a kovetkezOkben:

El6zetes pénzligyi elemzést

Célkitlizést tisztaz

Felvilagosit a lehet6ségekrol, a termékek tulajdonsagairdl
Osszehasonlitds utan az tigyfélnek a legjobb konstrukciét javasolja!

e a Hitel helyes igénylése Hogyan tudja az Ggyfél a legjobb hitelt
megszerezni és a legkedvez6bb kamatokra szert tenni?

o Osszehasonlitja a hitelforrasokat/ajanlatokat Milyen
hiteltipusoknak van értelme az Ggyfél szempontjabodl, és melyeknek
nem? Mely konstrukciok kinalnak alacsonyabb kamatokat, THM-et és
jobb szolgaltatast? Vajon csak a kamatok, a torlesztérészletek
szamitanak?

o Koltségcsokkentésre torekedni Milyen lehet6ségei vannak arra,
hogy éljen a lehetséges tamogatasokkal és kedvezményekkel és ennek
készonhetben kevesebb kamatot, kdltséget fizessen?

e JOvoje biztositasa Mekkora lesz a hitelnek a torlesztérészlete és mit
kell tennie tgyfelinknek, hogy kiegyenlitse a hazi blidzséjében
esetlegesen jelentkez6 hidanyokat? Itt kerlilnek képbe a biztositasok,
garanciak, befektetéssel kombinalt hitelek, stb.

e Bérlemény vagy tulajdon? Ingatlanra hitellehetGséget keres,
finanszirozast javasol, intéz...

e Vagyongyarapitasi megoldasokat javasol, intéz, az Ggyfél pénzigyi
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tervei, vagyai elérésére

Miért vesznek fel emberek hitelt?

-,Annyi jo dolog van, amire most van sziikség”.

- Egy Bora-Bora-i nyarvégi ut,

- Egy nagyobb, mutatdsabb autd,

- Egy nagyobb atméré6jl és ,digitalisabb” TV,

- A hazhoz két bealldsos garazs.

- Egy nyarald a Balatonon.

- Egy a Matraban.

- ,A lanyom férjhez megy”.

- ,A fiam Anglidban tanul...”

- Befektetném,

- Egy (j ingatlant vasarolnék...

- ,Nem tudom kifizetni a szamlaim...”

- Mert bajban van...

- Mert pénz kell (forgétéke)

- Mert vallalkozasat fejleszti

- Mert gyorsan akar elérni bizonyos vagyontargyakat, vagy szolgaltatasokat,
mikre még nincs meg a pénze...

- A hitelfelvétel a pénzligyi tervezés - élettervezés eszkoze is lehet...

Soroljuk még az indokokat...?

Rengeteg oka van annak, ha az ember elddnti, hogy hitel kell.

1o, fejleszto, elGrevivd, motivald okok, célokhoz, bliszke tervekhez,
de,

lélek és sorsrontd, addssagspiralba juttatd, bénitd hitel is van!
Tragédiak, személyes dramak, valasok ezreihez kell azonnal pénz,

helyrehozni, megsziintetni, kilabalni, megszabadulni, becslletet, dnbizalmat
visszaallitani...
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Kis pénziigyi filozofia: A meggazdagodas titka par
szoban:

Kolts kevesebbet, mint amennyit keresel!

Ezt nem nagyon ismerik nalunk!
Pedig ez az Alfa és az Omega, a pénzligyi egyensuly kezdete és vége!

Lényegében az egész reklamipar azon gondolkodik, hogy ezt az 6t sz6t
kiverje mindenkinek a fejébdl:

~MOST olcsobb!” ,,MOST kétszer annyit kapsz!” ,MOST ingyen
légkondival!” ,Vedd meg MOST!"...

A FOGYASZTOI TARSADALOM erre késztet, batorit.

Incselkedik velink a Mammon! A Mohdsag, a Birtoklads, a Gyors
Meggazdagodas mindig Pénzt kér és mindent igér: Fényt, csillogast,
gyonyort, kényelmet...A Bankok meg kiszolgdljak ezeket az igényeket
hitelfelvételre csabitas ezer trikkjével!

Es az emberek, (mi is?) hajlanddak a gyors elérésre koncentrélva gyors
pénzt kérni...hitelt felvenni...

Kis pénziigyi etimoloégia:

A magyar ember ,keresi” a pénzt... ]

Az angol ,csinalja” ( ,make”,), a francia ,nyeri”(,gagner”)... Erdekes,
nem?

A magyar ember keresi a pénzt...és nehezen talalja!

Felfogtad?

Ez a te esélyed!

Ha segitesz neki, akkor ezt 6 megfizeti neked!

Segitsiink a bankoknak, vagy az Ggyfeleinknek?

Kinek?



http://www.tothandras.hu/blog/index/2006-03-14/a-meggazdagodas-titka-ot-szoban/
http://www.tothandras.hu/blog/index/2006-03-14/a-meggazdagodas-titka-ot-szoban/
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Kis hitelkozvetitoi ETIKA:

Mi mindig az tUgyfelet képviseljik! Az 6 érdekeikért szallunk harcba e
mammut intézetekkel-szervezetekkel, hogy az Ggyfél elérhesse almait,
hamarabb, olcsébban és kevesebb nyliggel!

Ezt soha nem feledd! Még ha banki, vagy pénziigyi megbizasban allsz
is, a te dolgod az ligyfelek mértékado, segito, nemes képviselete!

1. Hitelt kérnek? Miért segitsek?

Az eloz6ekbdl is érzékelhetted:

- nagy ez piac! Sok az igényld!

- sok a lehetdség a komoly munkara

- segitesz embereken (a tanacsado erkélcsi jutalma)

- komoly pénzkereset, sikerdij, banki jutalékok, tanacsaddi dijak
formajaban

- tanacsadasi karrier

- egy jo, megbizhatd jelzalogligynok kulcsfontossagu a mai gyorsan
valtozd piacban —-(nagy lehetdség ez!)
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2. Miért jo a hitelkéronek?

Rengeteg adminisztracioval jar a hitelfelvétel - nem mindenki tudja
elintézni.

Mit valasszon az ember? Ha a helyi Bank - amit (esetleg) ismer - nem
ad hitelt, hova megy?

e Jelenleg Magyarorszagon csak bankbodl tébb mint 30
makodik.
Pénziligyi termékekbdl jelenleg tobb mint 7000 féle érhetd el.
Ezek dobbenetes tények, szamok!
o Képtelenség egyedil attekinteni, 6sszehasonlitani.
e Csak besétal az ember a Bankba és a legjobbat kapja?
Tavolrdél sem. Olyan mérték(i a piaci ajanlat, hogy az tigyfél csak kapkodja a

fejét és tanacsadd nélkil, majdnem bizonyosan a lehet6 legrosszabb
konstrukciot valasztja.
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Hogy valasztanak sokszor az emberek? Erzelmi alapon:

e ,Mert valaki azt mondta, hogy 6 is ott vette fel és nagyon kedvesek
voltak...”, vagy:

e ,Mert az ismer6sém ismer valakit a banknal, aki majd segit...” és
hasonldk.

e Esetleg ismer az Ggyfél egy helyi Bankot, kettdt (jobb esetben)... és ha
az nem ad hitelt, hova megy? Kit kérdez? Karcsit? Vagy , Rebekat, aki
hallott mar valakit, akinek van valakije az egyik Bankban,...aki majd
elintézi...” vagy: ,Csak beszéljink Ditta nénivel...”"(?!)

Az Ugyfél el6bb-utdbb rajon, vagy mar tudja, hogy:

Tulsagosan is nagy a tét ahhoz, hogy mindezt
a procedurat, a valasztast, a lebonyolitast a
véletlenre, vagy a sajat hozza-nem-értésére
bizza!

Na, itt van a mi esélylnk!

A keresObb-kutatobb tipus megprébal interneten, vagy személyes
érdekl6déssel, vagy postaldadaba dobott prospektusok halmain tajékozdodni,
de vagy feladja, vagy elfogad valami tetszetésebb szovegd, grafikaju
fél(re)tajékoztatast. Kamat, THM, jogi, szempontok, feltételrendszerek,
kisbetlis nehezen értelmezhet6 - vélhetéen sok cslrt-csavart szovegbe
agyazott korlatozé, megszorité - banki magyarazatok, ismeretlen szavak,
terminusok: ,Istenem, hogy igazodik ki ebben az ember?”

Es ha - tegylk fel — ismer valakit a helyi banknal, aki segit: mi van akkor, ha

annak a banknak nincs megfeleld terméke, vagy az ismerdst athelyezték, és
gyengllt a kapcsolati halg??!

Nos, miért segitek?
Mert nem fog tudni eligazodni az tgyfeél
ez idegen banki vilagban!

MI SEGITUNK NEKI! Ha nem, akkor nem teljesitjiik azt a feltételt,
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melyet ez a munka kér!

Azért tanulsz, hogy te tudjad a feltételeket diktalni, hogy TUDJ, hogy
Tekintélyed legyen.
Hogy ismerjenek, a Bankok is és az ugyfelek is!

e Kindheted magad igazi pénzligyi tanacsadova, aki

e az élet minden szakaszaban személyes szakértbjeként és
kapcsolattartoként all rendelkezésére az Ggyfelének

e EllenlOrzi pénzigyeit és szerz6déseit.

e Segitségével pénziigyi dokumentumait a pillanatnyi helyzet szerint
aktualizalhatja.

e Rendszeresen otletekkel latja el az Ggyfelet a tdmogatasok és a jobb
lehet6ségek, valamint egyéb aktualis, elényds ajanlatok tekintetében.

o Az Uigyfél kérdezheti 6t torvényi valtozasok, ndvekvd bevételek esetén
vagy a lejard szerz6dések kifizetésénél is a legjobb megoldasrél.

e Aki mindig igyekszik tisztaban lenni a pénzigyi piac aktualis
korilményeivel, és szivesen segit!

Figyelem! Egy par kinos kérdés szamodra, aki hitelkdzvetitd
ohajtasz lenni, vagy mar az vagy:

Osszeszeded a netrdl a tuddst?
Melyiket?

Az ingyeneset?

Elég-e?

Mddszeres is van?

Titkok?

Tippek?

Képezted, képezed magad?!

Piaci Helyzet

o A feltételek a hitelkozvetitéshez nem is lehetnek jobbak, - bar ez
enyhén cinikusnak hat - mint amikor a gazdasag pang, a t6zsdék
esnek, a nagy cégek kiszkddnek, és a kdltségszoritasok hatasa a
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beszallitok egész hadat kényszeriti térdre. Mindenki szinte
természetesnek veszi, hogy:

az elbocsatasok és a munkanélkiliség ng,

a kiadasok csokkennek,

a termelés lassul,

az arak zuhannak,

a profitratak csokkennek,

a munkabérek stagnalnak,

a cégek mindenhol koltségszoritd intézkedéseket hoznak.

Es mindenhez PENZ kell! PENZ!
Honnan?
Es itt keriilsz a képbe te: A HITELKOZVETITO!

Uj 6ltonyodben, lelkesen és oridsi akarattal: segiteni akarsz, de pénzt is
szeretnél keresni! Gyors pénzt! Nagyot!

Egy pillanat: Tudod-e, hogy egy ,hitelprocedira” minimum 3-4 hét?!

Néha hat, akar hét hét is lehet. Projekthiteleknél honapok telhetnek el...
Szamolsz ezzel? Mddszeresen készillsz (készultél-e) fel e palyara, a
pénzkeresetre?

Kis cél-adatbazis:
e Legfontosabb pénziligyi célok:

Sajat otthon
Gyermekek jovlje
Nyugdijhelyzet
Vagyonképzés

Erre mind pénz kell... Honnan?
Erveid megvannak ezekhez?

Pl. a ,sajat otthon” témaja:

e Lakbért fizetni hosszu tavon sokkal hatranyosabb, mint a sajat otthon
finanszirozasa
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e Sokan elérhetetlennek tartjak ezt a célt. Pedig kézelebb van, mint
gondolnak. Csak idejében kell a helyes Iépésekrél gondoskodni!

Tudod-e milyen kifogasrendszerekkel élnek a hitelkdzvetitoket cseréld
Ugyfelek? Tudod-e, hogy hogyan ajanlj valéban nekik szél6 terméket?
Megnyugtatast? Megoldast?

Mert az Ugyfél nem hitelkdzvetitot és
,terméket” keres.
O megoldast keres gondjara, problémajara!

Erted, tudod a kiildnbséget? Felkésziiltél erre a megoldas nyujtasra?!

3.Miért jo a Banknak (marmint a
hitelkozvetitok jelenléte)?

3.1 A Bank nagyluzem.

3.2 Nem 0 tartja el a sales és oktatd/lgyfélgondozé apparatust.
Kényelmes neki a mi jelenlétiink, a rendelkezésre allasunk és ugrasunk
az Ugyféllel valé kapcsolatban.

Egyezziink meg: a bank Gdvoézli a jelenlétiink. A nehezét

mi végezzik ...

4. Miért jo nekem, a Kozvetitonek?
A bevezetdben sok indoklast adtam mar... (lapozz, egerezz vissza...)

4.1 JUTALEKOT KAPOK. Nem keveset!

4.2 Pénzligyi szakértd leszek

4.3 Pénzigyi fliggetlenség

4.4 Személyes fejlédés

4.5 Sikeres vallalkozas

4.6 "Work smart, not hard! (Dolgozz okosan, nem nehezen!)
4.7 Otthonrdl is végezhetem
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4.8 Nem feltétlentl kell iroda

4.9 Nem kell specialis felszerelés, munkaeszkoz

4.10 NOk is, férfiak is végezhetik!

4.11 Akar részmunkaiddben is végezhet6

4.12 Koltségeidet szamlazod, ,leirod”

4.13 A www.hiteloktatas.com oldalon javasolt, ajanlott képzések,
oktatdsok is elszamolhatdak koltségként

4.14 A legkeresettebb terméked van a vildgon: PENZ!

4.15 Nem nehéz munka ©®©

4.16 Keresett szolgaltatas. Szikség van ra!

De! Figyelem:

Ne légy csak egy ligynok! Sem a Bank eldtt, sem az ligyfél elott!
- Az Ugyfél kompetenciat, elkotelezettséget, pénzligyi szakértelmet
keres. Szamit a képzés!
-  Képezed magad? Naprakész vagy-e?

Ha igen:

- Szakértelmed lathatd, érezheto lesz

- Karriered kdnyebb lesz, ajték nyilnak!

- Tanacsadod, coach lehetsz, Problémamegoldd!

- Ugyfeleid boldogabbak. Segitesz nekik!

- Jutalékaid, bevételeid mutatjak személyes sikeredet. Sikeres Vagy?
(Jutalékod tudasodtdl, tapasztalatodtol, szakértelmedtdl,
kapcsolataidtél figg)

- A kihivasokat batrabban veszed.

- A nagyokkal méssz egyiitt..

- Onbizalmad nd, az Ugyfelek is jobban biznak benned.

5. Neki vagjunk, ne vagjunk?!

Els6 kérdésem igy hangzik:

Mit akarsz valéjaban?

Miért dolgozol egyaltalan? Mert muszaj ahhoz, hogy tulélhess? Mert van egy almod, egy
célod, vagy esetleg azért, mert hat ez a dolgod és kész?



http://www.hiteloktatas.com/
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Mit akarsz valdjaban? Mit akarsz elérni? Milyen életet akarsz élni?

Mit vagy hajlandé tenni érte, és végll...
...mi tart vissza attél, hogy ezt megtedd?

Belegondoltal mar a kilénbségbe kudarc, kézépszerliség és siker kozott? Nem a mi
mércénk, hanem a Te mércéd szerinti kudarc, kozépszer(iség és siker kdzott?

Ez nagyon fontos!

Tisztazzunk egy-két kifejezést:

~Fuggetlen”
~Ugyfélcentrikus”

Mit jelent az, hogy fiiggetien?
A fliggetlenség azt jelenti, hogy nekem nem tulajdonosom egyetlen

pénzintézet se, igy a teljes pénziigyi valasztékbol VALOBAN azt tudom
az ugyfélnek kivalasztani, ami NEKI a legjobb!

Es az ,ligyfélcentrikus”?

Az eléz,(')' mondatombdl idézem: ,a teljes pénzligyi valasztékbal
VALOBAN azt tudom az Ggyfélnek kivalasztani, ami NEKI a legjobb"!

Ez Ggyfélcentrikussag. Ez az alap! Innen indul minden!

De:

Biztos vagy benne, hogy a legjobb megoldast tudod
javasolni?

¢ Nem kis tételekrdl van sz6 - nem ritka a tobb millié
forintos megtakaritas is a jé hitelkondiciok kivalasztasaval!!!

5.1 Mit tudsz a piacrél:
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5.2 Mit a termékekrdl?

5.3 Mit a veszélyekrdl, lehet6ségekrol?
5.4 A Modszerrél?

5.5 A kommunikacioérdl

5.6 A lobbizasrol

5.7 A jogi hattérrdl

5.8 A satobbirdl (mert sok van!)

5.9 Van ilyen oktatas?

5.10 A karrierlehet6ségekrol?

Tudod-e, hogy a fenti felsoroldas mind kilén tananyagokat, akar kilén
szakmakat takar? Neked ezekben mind nagyon jaratosnak kell lenned!

J6 hir, hogy a tanacsaddi szolgaltatasok haszonkulcsa nagyon magas:
extraprofit - ha ugy tetszik!

Persze ez csak akkor mikddik, ha képzett vagy, ha ismered a szakmad
csinjat-binjat, trikkjeit, megolddascsomagjait, ha ismered a jé
pozicionalas lehet6ségeit, ha jo az imazsod, ha jo a marketinged...stb.
stb. ....mert egyébként tucataruért/szolgaltatasért nem lehet sok pénzt
kérnil Azt, csak EXKLUZIV szolgaltatasért!!

Legjobb hir: A konkurrenciadd szanalmasan képzetlen!

Ne feledd! Keresd az oktatast, a jo képzést! A tapasztalatot
atado sikeres oktato(kat)!

Minden tanulassal osszefiliggo lépésed kozelebb fog vinni
Téged a vegcelhoz, de a Iepesek nem opcwnahsak ahhoz,
hogy elérd a h[o) HITELKOZVETITOI HITELES PENZUGYI
TANACSADOI statuszt, szépen, fokozatosan minden
felsorolt tudastételt, tudomanyt, tapasztalatot meg KELL
szerezned, el kell sajatitanod!

Ha azt szeretnéd, hogy
tobben dhajtsanak veled dolgozni, mint ahany Ugyfelet ki tudsz
szolgalni, hogy
a korabbi tgyfeleid dontd tobbsége Ujabb és Ujabb megbizasokkal
lasson el,
hogy a neved ismert legyen a szakmaban,
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hogy a bankok keressenek téged és joé ajanlatokkal lassanak el...
Akkor keresd a jo oktatast, a jo segédleteket, anyagokat!

gy eléred, hogy szakmai korokben ismerjenek és tiszteljenek (akar
irigyeljenek is!)

Az élet nem mindig adja meg nekiink a valasztasi
lehetOoséget arra, hogy eldontsiik, akarunk-e_

tobbet tenni érte mint eddig! Akarunk- e
tanulassal, fejlesztéssel elobbre jutni?

Egyre tobbeket egyre inkabb ér utol a visszacslszas, a lassu, de biztos
életszinvonal-vesztés, s6t akdr a cséd, a tonkremenetel fenyegetése - ezt
mindenki mondja, latja!

Meglehet, hogy Te elégedett vagy az életeddel, és ehhez szivbdl 6szintén
gratuldlok is. Viszont egyre tobben vannak, akik szamara a biztonsag csak
illdzié. A munkahely elvesztése, egy az Uj kovetelményekhez hozza nem
igazitott vallalkozas lassu, de biztos piacvesztése, egy Uj potens konkurens
megjelenése, a kifaradas vagy akar egy betegség olyan véalsagba sodorhat,
amelybd6l muszaj kitérnod.

A mai vilag csak nagyon keveseknek ad esélyt a tartds kényelemre, a
passzivitasra.

A legtébblinknek el6bb vagy utdbb, de cselekedniink kell! A kiildnbség csak
abban van, hogy ha el6bb cseleksziink, akkor azt a nagyobb biztonsagért
tehetjik, ha utdbb, akkor az életben maradasért kell harcolnunk!
Belegondoltal mar ebbe? Milyen, amikor elveszited azt, amiért mar egyszer
keményen megdolgoztal, amikor bar ugyanolyan faradtnak érzed magad,
mint azel6tt, egyszer csak muszaj ujra felallnod és Ujra harcolnod?
Belegondoltal, hogy milyen az, amikor ég a haz?

Tudom, hogy ez Veled nem fog megtdrténni, tudom... Ilyesmi mindig csak
masokkal torténik. Azért azt mégiscsak megtehetjiik, hogy eljatszunk a
gondolattal, hogy szembenéziink akar a legrosszabbal, ha masért nem, azért
hogy felkészlilhesslink” (Schlingloff Sandor).

Ha a hiba, amit elkdvetsz minddssze az, hogy hem tanulsz, ha nem képzed magad
folyamatosan, ropke 10 év elég lehet arra, hogy sok, mar-mar behozhatatlan
legyen a lemaradasod! Belegondoltal ebbe? Vagy azt mondod, még eléttem az a 10
év...?
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... Mar-mar behozhatatlan legyen a lemaradasod?...

Ehhez nem kell semmi kiilonds, csak abba kell hagynod a tanulast.

Van ennek jelentésége? Mondd meg Te!

A felelos dontésednek részei mindezek a képek!

De ne alljunk meg itt!
Ne kévessik el a hibat, hogy az éremnek csak egyik oldalat nézziik meg.

Az el6bb arra kértelek, hogy ne csak a kdzépszerliséget, ne csak a vereséget, de a
gy6zelmet is képzeld el.

Kérlek hat, hogy képzeld el, ahogy a mindennapjaid megtelnek olyan értékekkel, amelyekrdl
most esetleg nem is gondolsz. Hogy nyugalommal, mély belsé tartassal, igazan
oromet okoz6é munkaval, sok szabadidé mellett a csaladdal egyiitt toltott napokat
élsz!

El tudsz képzelni egy életet, ahol a nehezebb rész, a munkad is olyan feladatokkal van teli,
amiket ingyen is elvégeznél, de amelyekért annyit fizetnek, amennyirél esetleg
almodni sem mertél azel6tt, és hogy ez a munka nem csak pillanatnyi, hanem hosszu
tdvon maradandd eredményeket hoz? El tudod képzelni, hogy a munkad valéjaban egy olyan
alkotas, amely szinte 6nmagaban is megelégit6?

De ne almodozzunk, mondod. Recesszi6 van!
Nézzik csak:

A jelzalogipar most valdban lassabb. Nem tudod Osszehasonlitani a mai piacot a 2003-as
vagy 2005-6s évekkel. Az a hihetetlen hitelkihelyezés azonban abnormalis volt. Azok voltak
a legalacsonyabb aranyok a banki torténelemben, emlékszel? Az aranyok még mindig
torténelmileg viszonylag alacsonyak. Sokminden valtozott és sokminden nem. Az egyik
dolog, ami valtozott, azok az olyan pocsék kélcsénok, mint példaul a ,,subprime”,
(kolcsonok a rossz hitellel rendelkezé embereknek ).

A hitelkozvetitok koziil mindegyik, aki nem tud semmi jobbat nyudjtani, mint
versenyezni az aron, kiesik a piacrél, de ij ember veszi at a helyét!

Mert pénz tovabbra is elérhetd lesz, csak mas feltételekkel...

A piac lelassul. A gazdasag ugy tlnik, hogy tovabbi recesszié felé tart. De példaul az
emberek még mindig akarnak sajat otthont! Ez mindenképpen mindenkinek az dlma, és a
demogriéfiai tendenciak és minden jel azt mondja, hogy a lakastulajdonosok szama tovabb
fog névekedni!

Fogadok, hogy neked is ez az almod, vagy mar meg is valositottad.

Ezért is egy jelzalogbrdéker vagy hitelkozvetitéoi munka még mindig az egyik
legjobb munka, barhol!
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e En rendelkezem a munkaidém folott

e A sajat fonokdom vagyok

e En valasztom ki azt,hogy kivel akarok dolgozni, hogy dolgozom (vagyis nem dolgozom
bosszanto tgyfelekkel)

e Barhol tudok dolgozni az orszagban és nem kell aggédnom amiatt, hogy nem talalok
munkat

e Sok pénzt szerezhetek komoly, preciz munkaval

e Kialakithatom a magam banki kapcsolatait. Sikerl értelmes, becslletes emberekkel
dolgoznom.

e Sokkal kevesebb a hivatali politika és ostobasag, mert a pozicidm vagy a fizetség altalam
alakitottak. Nem masok hatarozzak meg mikor és mit kapok, milyen feltételekkel...

e Otthonrdl is tudok dolgozni, és a legtébb napon ezt teszem.

Ez csak egy par szempont. Te ddntesz. Azt valasztod, ami neked jobb.

En szempontokat adhatok, de azokat béven. Tandcsokat, mddszert, segédleteket,
0sszehasonlitdsokat, a szakma neves bel és kiilféldi nagyjainak mindig megujulé tanitasait...

Kérdezz sokat, elemezz ki minden lehetdséget, tanulj sokat...és Donts!

Mikor én nekifogtam a kdzvetitésnek, a 2000-s évek elején, nyoma sem volt
oktatédsnak. A bankok termékspecifikus gyorstalpaldit jartuk ki, és oOriiltink,
hogy annak idején a Kdzgazon nem lédgtunk a pénziigyili 6érakrdl. Akinek nem volt
eldéképzettsége, az hamar eltiint a piacrdl, vagy mai napig tartd pereskedésekbe
bonyoldédott rosszul informdlt tgyfeleivel..

Ma is alig van képzés ehhez az ,ipardaghoz”. Ha van, nagyon magas 0sszegért alapokat

oktat, de nem vallalkozast, nem mikddést mutat!

Valaszd meg joél, hol tanulsz és mit!

Ha érdekel, hogyan alakithatod ki leghatékonyabban azokat az alapelveket a
gondolkodasodban, melyek a hiteles hitelkozvetité/tanacsadé munkajahoz
sziikségesek, ha érdekel, hogyan lehetsz minden pillanatban cél- és
tigyfélorientalt, iigyfeleid és magad hasznara, akkor vegyél részt a Hiteloktatas
Programban!

Jo6 tanulast, és vallalkozdsodhoz, tanadcsadasodhoz sok 6rémet, szakmai sikert kivanok!
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